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١٠ شغل دوم پولساز در ایران که نیاز به سرمایه ندارند
(تحلیل جامع و نقشه راه ١۴٠۴)

مقدمه: چرا "اسنپ کار کردن" شغل دوم نیست؟
بیایید تعریفمان از «شغل دوم» را در اقتصاد متورم ایران اصلاح کنیم. شغلی که در آن شما "زمان" را در برابر "پول" معامله
می کنید (مثل مسافرکشی، تایپ کردن یا کارگری پاره وقت)، شغل دوم نیست؛ بلکه «فرسودگی تدریجی» است.
چرا؟ چون زمان شما محدود است (نھایتاً ۴ ساعت بعد از کار اصلی) و درآمد این کارھا ھم سقف دارد. شما ھرگز

نمی توانید با روزی ۴ ساعت اسنپ، ثروتمند شوید.

شغل دومِ ھوشمندانه در سال ١۴٠۴ باید ٣ ویژگی حیاتی داشته باشد:

1. بدون سرمایه باشد: چون شما نقدینگی اضافه برای ریسک کردن ندارید.
2. اھرم (Leverage) داشته باشد: یعنی درآمدش به "نتیجه" وصل باشد، نه به "ساعت کار".

3. قابل رشد باشد: پتانسیل این را داشته باشد که روزی جایگزین شغل اولتان شود.

احسان جعفری، استراتژیست رشد کسب وکار، معتقد است:

«بحران اقتصادی مثل سیل است. کسانی که فقط یک پایه (یک حقوق ثابت) دارند، با اولین موج گرانی غرق
می شوند. اما کسانی که چندین جریان درآمدی دارند، شناور می مانند. مشکل اکثر آدم ھا این است که فکر
می کنند برای پول درآوردن باید "پول" داشته باشند. خیر! شما باید "مھارت حل مسئله" داشته باشید. اگر
ذھنتان پر از بھانه ھایی مثل "من سرمایه ندارم" یا "پارتی ندارم" است، قبل از شروع ھر کاری، حتماً وبینار
رایگان ققنوس (بیزنس کوچینگ) را ببینید تا یاد بگیرید چطور از خاکسترِ محدودیت ھا، فرصت ھای طلایی

بسازید.»

در ادامه، ۵ بیزنس مدل اول را با جزئیات دقیق بررسی می کنیم.

١. کلوزر اینستاگرام (High-Ticket Closer)؛ شکارچی دایرکت ھا
این شغل را با "ادمین پاسخگو" اشتباه نگیرید. ادمین معمولی فقط کامنت چک می کند و قیمت می دھد؛ کلوزر،

مشتری مردد را متقاعد می کند و می فروشد.

�� تحلیل بیزنس مدل

ھزاران پیج فروش دوره آموزشی، کلینیک ھای زیبایی، و مشاورین املاک در اینستاگرام وجود دارند که روزانه صدھا
دایرکت دارند. اما اکثر این دایرکت ھا منجر به خرید نمی شود چون ادمین ھای آن ھا مھارت فروش ندارند. صاحب پیج حاضر

است برای تبدیل این دایرکت ھا به پول، درصدھای بالایی بدھد.

�� پتانسیل درآمد

مدل درآمدی: پورسانت خالص (بدون حقوق ثابت). معمولاً ١٠٪ تا ٢٠٪ از فروش.
درآمد حدودی: اگر روزانه فقط ۵ میلیون تومان بفروشید (که در پیج ھای بزرگ عدد کمی است) و ١٠٪ بگیرید،

روزی ۵٠٠ ھزار تومان و ماھانه ١۵ میلیون تومان درآمد دارید (فقط با گوشی موبایل).

�� نقشه راه اجرایی

https://ehsanjafary.com/course/detail/ghoghnoos-business-coaching-free/
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1. یادگیری مھارت: باید تکنیک ھای متقاعدسازی، پاسخ به اعتراضات (Objection Handling) و نھایی سازی فروش
را بلد باشید. مطالعه دقیق مقاله چگونه ھر چیزی را به ھر کسی بفروشیم؟ (حتی یک خودکار

معمولی!) برای شروع کار شما نان شب است.
2. پیدا کردن کارفرما: به پیج ھای بزرگ دایرکت دھید: «من ادمین معمولی نیستم. من فروشنده ام. من رو تست
کنید. حقوق نمی خوام، فقط درصدی از فروشی که خودم بستم رو می خوام.» ھیچ کارفرمایی به این پیشنھاد

"نه" نمی گوید.
3. تکنیک پیشرفته: اگر مشتری سر قیمت چانه زد، باید بلد باشید بدون تخفیف دادن بفروشید. (مسلط شدن بر

مقاله اصول چانه زنی؛ چطور تخفیف ندھیم و بفروشیم؟ اینجا حیاتی است).

٢. واسطه گری مدرن (Modern Brokerage)؛ درآمد از "وصل کردن"
دلال سنتی در بنگاه می نشیند تا مشتری بیاید. واسطه گر مدرن، در گوشی موبایلش معامله می کند و "تقاضا-محور"

است.

�� تحلیل بیزنس مدل

در ایران، بازار ملک و خودرو و سیم کارت ھمیشه داغ است. اما "اعتماد" کم است. خریدار می ترسد سرش کلاه برود. اگر
شما بتوانید نقش "مشاور امین" را بازی کنید، برنده ھستید. استراتژی شما این است: اول پیدا کردن خریدار، بعد

پیدا کردن جنس.

�� پتانسیل درآمد

مدل درآمدی: کمیسیون از ھر معامله.
درآمد حدودی: یک معامله رھن و اجاره ساده در تھران، حداقل ١٠ میلیون تومان کمیسیون دارد. یک فروش

آپارتمان، بالای ۵٠ میلیون.

�� نقشه راه اجرایی

1. انتخاب نیچ (Niche): روی ھمه چیز کار نکنید. مثلاً فقط "اجاره آپارتمان در منطقه ۵ تھران" یا فقط "فروش ٢٠۶
دست دوم".

2. پیدا کردن تقاضا: در دیوار یا شیپور آگھی "خریداریم" بزنید (به جای فروشنده ایم). خریدار واقعی طلاست.
3. مذاکره: وقتی فایل را پیدا کردید و خواستید به خریدار معرفی کنید، باید بلد باشید کمیسیون خود را نقد کنید.
پیشنھاد می شود وبینار مذاکره کننده بی رقیب را ببینید تا یاد بگیرید چطور قرارداد را سفت کنید که دورتان

نزنند.

٣. افیلیت مارکتینگ تخصصی (Niche Affiliate)؛ درآمد غیرفعال واقعی
ھمکاری در فروش یعنی شما لینک کالا یا خدمات دیگران را پخش می کنید و پورسانت می گیرید. اما نه با لینک دیجیکالا!

�� تحلیل بیزنس مدل

چرا اکثر افراد در افیلیت شکست می خورند؟ چون سراغ فروش کالای فیزیکی (مثل لباس و موبایل) می روند که سودش
کم است (٢٪). پول در "افیلیت خدمات دیجیتال" است: صرافی ارز دیجیتال، ھاستینگ، فروش VPN، یا معرفی

نرم افزار CRM. چون این ھا "ھزینه تولید" ندارند و پورسانت ٣٠ تا ۵٠ درصدی می دھند.

�� پتانسیل درآمد

.(CPA) یا پرداخت به ازای اقدام (Recurring) مدل درآمدی: پورسانت مادام العمر

https://ehsanjafary.com/article/detail/how-to-sell-anything-to-anyone-sell-me-this-pen/
https://ehsanjafary.com/article/detail/bargaining-principles-selling-without-discount/
https://ehsanjafary.com/course/detail/unrivaled-negotiator-free-course/
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مثال: صرافی ھا تا ٣٠٪ از کارمزد معاملاتِ زیرمجموعه شما را به شما می دھند. اگر ١٠٠ نفر را دعوت کنید که
ترید کنند، شما در خواب ھم درآمد دلاری دارید.

�� نقشه راه اجرایی

1. ساخت رسانه: یک کانال تلگرام، پیج اینستاگرام یا وبلاگ در یک حوزه خاص (مثلاً آموزش ترید، یا آموزش طراحی
سایت) بزنید.

2. تولید محتوا: محتوای آموزشی رایگان بدھید و لینک رفرال خود را بگذارید.

Passive) برای درک عمیق این مدل و اینکه چطور بدون کار کردن پول در بیاورید، مقاله درآمد غیرفعال
Income) چیست و چطور بسازیم؟ را مطالعه کنید.

۴. اپراتور ھوش مصنوعی (AI Operator)؛ کارگرِ سریع و باھوش
شرکت ھای تبلیغاتی و تولید محتوا تشنه ی سرعت ھستند. آن ھا نمی خواھند ٢ روز صبر کنند تا گرافیست طرح بزند.

�� تحلیل بیزنس مدل

اگر شما مسلط به ابزارھایی مثل Midjourney (برای عکس) و ChatGPT (برای متن) باشید، می توانید خروجی ٣ کارمند
را در ۴ ساعت تحویل دھید. شما "زمان" نمی فروشید؛ "سرعت و کیفیت" می فروشید.

�� پتانسیل درآمد

مدل درآمدی: پروژه ای یا حقوق ثابت بالا.
درآمد حدودی: تولید ٣٠ پست گرافیکی با ھوش مصنوعی برای یک پیج: ۵ میلیون تومان (زمان صرف شده: ۴

ساعت کل در ماه).

�� نقشه راه اجرایی

1. ابزارھا: اکانت ھای ھوش مصنوعی را تھیه کنید.
2. یادگیری پرمپت: یاد بگیرید چطور دستورات پیچیده بدھید.

3. پرزنت: به آژانس ھای دیجیتال مارکتینگ پیام دھید و نمونه کار بفرستید.

نکته مھم: ابزارھا ھر ھفته آپدیت می شوند. شما باید سرعت یادگیری بالایی داشته باشید. تکنیک ھای مقاله
روش ھای تقویت حافظه برای یادگیری سریع تر (ھک کردن مغز) اینجا به کارتان می آید.

۵. فروش تلفنی دورکار (Remote Telesales)؛ معدن طلای پراسترس
این شغل برای ھمه نیست، اما اگر پوست کلفت ھستید، سریع ترین راه برای رسیدن به درآمد بالای ٣٠ میلیون تومان

است.

�� تحلیل بیزنس مدل

ھزاران شرکت (بیمه، نرم افزار، پنل پیامکی، اینترنت) محصولاتی دارند که نیاز به تماس خروجی (Outbound Call) دارد.
آن ھا حاضرند پورسانت ھای عالی بدھند اما "فروشنده جنگنده" پیدا نمی کنند. اکثر آدم ھا بعد از شنیدن ١٠ تا "نه"،

تسلیم می شوند.

�� پتانسیل درآمد

https://ehsanjafary.com/article/detail/passive-income-ideas-strategies/
https://ehsanjafary.com/article/detail/memory-improvement-techniques-fast-learning/
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مدل درآمدی: حقوق پایه (کم) + پورسانت (زیاد).
درآمد حدودی: فروشنده ھای تلفنی حرفه ای در تھران، ماھانه بین ٢٠ تا ١٠٠ میلیون تومان درآمد دارند (بسته

به صنعت).

�� نقشه راه اجرایی

1. پیدا کردن شغل: در سایت ھای کاریابی، کلمه "کارشناس فروش دورکار" را جستجو کنید.
2. مھارت بقا: در این شغل، مشتریان زیادی تلفن را قطع می کنند. اگر بلد نباشید چطور در ١٠ ثانیه اول
میخکوبشان کنید، ناامید می شوید. قبل از اولین تماس، حتماً مقاله تحلیل تماس ھای فروش؛ چرا مشتری

تلفن را قطع می کند؟ را بخوانید.
3. حرفه ای شدن: اگر می خواھید در این شغل رکورد بزنید و ھمیشه در صدر جدول فروش باشید، دوره نقشه
گنج (دوره جامع فروش تلفنی) دقیقاً اسکریپت ھای آماده ای دارد که شما را از یک اپراتور ساده به یک "ستاره

فروش" تبدیل می کند.

۶. دراپ شیپینگِ بازار تھران (Bazaar Arbitrage)؛ تجارت بدون انبار
دراپ شیپینگ آمازون در ایران (به دلیل تحریم و حساب بانکی) تقریباً غیرممکن است. اما مدل بومی سازی شده آن، یکی

از پولسازترین روش ھای کسب درآمد است. این مدل یعنی: «جنس از حاجی بازاری، فروش از شما.»

�� تحلیل بیزنس مدل

بازارھای عمده فروشی تھران (مثل صالح آباد، بازار بزرگ، شوش) پر از واردکنندگان و تولیدکنندگانی است که جنس دارند،
اما وقت و حوصله "خرده فروشی آنلاین" را ندارند. آن ھا عکس ھای بی کیفیت می گیرند و در کانال تلگرام می گذارند.

فرصت شما اینجاست: «آربیتراژ محتوا».

�� پتانسیل درآمد

مدل درآمدی: تفاوت قیمت عمده و خرده.
مثال: قیمت عمده یک ست ظروف در شوش ١ میلیون تومان است. شما آن را در باسلام یا دیجیکالا یا پیج

خودتان ١.۵ میلیون می فروشید. ۵٠٠ ھزار تومان سود خالص بدون اینکه جنس را لمس کنید.

�� نقشه راه اجرایی

1. منبع یابی (Sourcing): یک روز وقت بگذارید و به بازار بروید. با چند عمده فروش صحبت کنید و بگویید: «من
آنلاین شاپ دارم، می خوام محصولات شما رو بفروشم. ھر وقت سفارش گرفتم، براتون واریز می کنم، شما با

پست بفرستید.» (اکثرشان قبول می کنند).
2. ارزش افزوده: عکس ھای آن ھا را نگذارید! خودتان با موبایل عکس ھای ژورنالی بگیرید یا فتوشاپ کنید.

3. کپی رایتینگ: توضیحات محصول را جذاب بنویسید. مشتری عکس و متن را می خرد، نه جنس را. اگر بلد نیستید
چطور با کلمات جادو کنید، مقاله چگونه ھر چیزی را به ھر کسی بفروشیم؟ (حتی یک خودکار

معمولی!) را بخوانید تا یاد بگیرید چطور ارزش محصول را ١٠ برابر نشان دھید.

٧. نریشن و صداگذاری (Voice Acting)؛ پولِ حنجره
تولید محتوای ویدیویی در دنیا منفجر شده است. ھزاران کانال یوتیوب و پیج اینستاگرام "بدون چھره" (Faceless) وجود

دارند که فقط روی تصاویر آرشیوی، نریشن می گذارند.

�� تحلیل بیزنس مدل

https://ehsanjafary.com/article/detail/sales-call-analysis-why-customers-hang-up/
https://ehsanjafary.com/course/detail/treasure-map-sales-course/
https://ehsanjafary.com/article/detail/how-to-sell-anything-to-anyone-sell-me-this-pen/
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صاحبان این کانال ھا وقت ندارند خودشان ضبط کنند یا صدای خوبی ندارند. آن ھا به شدت دنبال "صداھای خاص و
گرم" ھستند. این شغل ھیچ ھزینه ای ندارد؛ فقط یک گوشی موبایل و یک کمد لباس (برای آکوستیک شدن صدا!).

�� پتانسیل درآمد

مدل درآمدی: دقیقه ای.
نرخ بازار: برای گوینده ھای متوسط، دقیقه ای ۵٠ تا ٢٠٠ ھزار تومان. یک پادکست ١٠ دقیقه ای می تواند تا ٢

میلیون تومان برای شما درآمد داشته باشد.

�� نقشه راه اجرایی

1. تمرین و ساخت دمو: چند متن مختلف (احساسی، خبری، تبلیغاتی) را بخوانید و ضبط کنید.
2. بازاریابی: نمونه کارھایتان را برای ادمین ھای پیج ھای "فکت"، "داستان ترسناک" یا "انگیزشی" بفرستید.

3. تمایز: صدای خوب کافی نیست؛ "لحن" مھم است. اگر صدایتان می لرزد یا یکنواخت است، کسی پول نمی دھد.
حتماً تمرینات مقاله چگونه صدایی جذاب داشته باشیم (تکنیک ھای صداسازی) را انجام دھید. ھمچنین
برای غلبه بر ترسِ ضبطِ صدا، مقاله تکنیک ھای افزایش اعتماد به نفس در فروش و صدا بسیار کمک کننده

است.

(Retention & Complaint Specialist) "٨. متخصص "بازیابی مشتری
این یک شغل نایاب و تخصصی است. ھزینه جذب یک مشتری جدید، ۵ برابرِ نگھداری مشتری قدیمی است. اما

شرکت ھا این را فراموش می کنند. شما کسی ھستید که "مشتریان قھر کرده" را برمی گردانید.

�� تحلیل بیزنس مدل

شما به مدیرعامل یک شرکت پیشنھاد می دھید: «لیست مشتریانی که در ۶ ماه گذشته خرید نکرده اند یا شکایت
داشته اند را به من بدھید. من با آن ھا تماس می گیرم. اگر برگشتند و خرید کردند، ٢٠٪ پورسانت من.» این معامله برای

شرکت "برد-برد" است چون آن مشتری عملاً از دست رفته بود.

�� پتانسیل درآمد

مدل درآمدی: کاملاً پورسانتی و بالا.
نکته: چون شما با مشتریان "عصبانی" یا "ناراضی" سروکار دارید، کارتان سخت است.

�� نقشه راه اجرایی

1. تجھیز خود: شما باید استادِ "آرام کردن طوفان" باشید. اگر بلد نباشید خشم مشتری را کنترل کنید، در اولین
تماس کم می آورید.

2. پیش نیاز قطعی: قبل از پیشنھاد دادن به شرکت ھا، باید بر متدھای مقاله مدیریت تعارض و مشتریان
ناراضی؛ تبدیل شاکی به ھوادار مسلط باشید.

3. ابزار کمکی: برای لحظات بحرانی که مشتری داد می زند، تکنیک ھای مقاله چگونه خشم مشتری عصبانی
را در ٣ دقیقه کنترل کنیم؟ نجات بخش شماست.

٩. میکرومنتورینگ (Micro-Mentoring)؛ فروشِ تجربه
آیا فکر می کنید برای مشاور شدن باید دکترای مدیریت داشته باشید؟ اشتباه می کنید. مردم برای "مدرک" پول
نمی دھند؛ برای "حل مشکل" پول می دھند. آیا بلدید "گیاھان آپارتمانی" را زنده نگه دارید؟ آیا بلدید "گربه ھای خانگی"

را تربیت کنید؟ آیا بلدید با "اکسل" فرمول نویسی کنید؟ ھمین ھا یعنی پول.

https://ehsanjafary.com/article/detail/voice-tonality-and-articulation/
https://ehsanjafary.com/article/detail/boost-sales-confidence-techniques/
https://ehsanjafary.com/article/detail/turning-angry-customers-into-fans-pillar/
https://ehsanjafary.com/article/detail/control-angry-customer-3-minutes/
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�� تحلیل بیزنس مدل

شما جلسات مشاوره ٣٠ دقیقه ای یا ١ ساعته آنلاین می فروشید. نیازی به پکیج ھای آموزشی سنگین نیست.

�� پتانسیل درآمد

مدل درآمدی: ساعتی (مثلاً ساعتی ٢٠٠ تا ۵٠٠ ھزار تومان).
مزیت: نیاز به تولید محتوای پیچیده ندارد. فقط "دانش" شماست.

�� نقشه راه اجرایی

1. شناسایی مھارت: در چه کاری دوستانتان از شما سوال می پرسند؟ ھمان نیچ (Niche) شماست.
2. غلبه بر سندروم ایمپاستر: بزرگترین مانع شما این است: «من که عددی نیستم، چرا کسی باید به من پول
بده؟» این فکر سمی را دور بریزید. برای درمان این حس، حتماً مقاله ۵ باور محدودکننده که جلوی پولسازی

شما را گرفته است را بخوانید.
3. شروع: در بایوی اینستاگرام بنویسید: «مشاوره تخصصی نگھداری گل و گیاه | رزرو دایرکت».

١٠. دستیار اجرایی مجازی (Executive VA)؛ دست راستِ مدیران
مدیران عامل و کارآفرینان، ثروتمند ھستند اما "زمان" ندارند. آن ھا حاضرند پول خوبی بدھند تا کسی کارھای خرد و

اعصاب خردکن آن ھا را انجام دھد.

�� تحلیل بیزنس مدل

تفاوت "منشی" با "دستیار اجرایی" در سطح ھوش و اختیارات است. منشی فقط تلفن جواب می دھد. دستیار اجرایی:

بلیط ھواپیما و ھتل رزرو می کند.
تحقیقات اینترنتی انجام می دھد (مثلاً پیدا کردن بھترین رستوران برای جلسه کاری).

پاورپوینت پرزنت فردا را آماده می کند.

�� پتانسیل درآمد

مدل درآمدی: حقوق ثابت ماھیانه (معمولاً بین ٨ تا ١۵ میلیون برای کار پاره وقت دورکاری).
بازار ھدف: مدیران استارتاپ ھا، مدرسین و اینفلوئنسرھا.

�� نقشه راه اجرایی

1. رزومه سازی: روی مھارت ھای نرم افزاری (آفیس، ترلو، گوگل کلندر) و زبان انگلیسی تمرکز کنید.
2. مدیریت خود: چون با افراد پرمشغله و گاھی پراسترس کار می کنید، باید خودتان آرامش داشته باشید.
تکنیک ھای استرس شغلی را چطور مدیریت کنیم تا سکته نکنیم؟ برای سلامت روان شما در این شغل

حیاتی است.
3. بھره وری: برای اینکه در کمترین زمان بیشترین خروجی را به مدیرتان بدھید و او را شگفت زده کنید، باید اصول

قانون ٢٠/٨٠ (پارتو) چیست؟ را در کارتان پیاده کنید.

نتیجه گیری نھایی: دردِ "شروع کردن"
دوست عزیز، لیست بالا را خواندید؟ احتمالا الان ھیجان زده اید، اما فردا صبح یک صدای درونی می گوید: «ولش کن،

سخته، نمیشه.» این صدا، صدای "مغز خزنده" شماست که می خواھد شما را در منطقه امن (و فقیر) نگه دارد.

https://ehsanjafary.com/article/detail/5-Limiting-Beliefs-That-Are-Holding-You-Back-from-Making-Money/
https://ehsanjafary.com/article/detail/job-stress-management-prevention/
https://ehsanjafary.com/article/detail/pareto-principle-80-20-rule/
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حقیقت این است که ھیچ کدام از ١٠ شغل بالا نیاز به نبوغ ندارند. آن ھا فقط نیاز به «جسارت در فروش» دارند.

در شغل ١ باید خودتان را به صاحب پیج بفروشید.
در شغل ٢ باید ملک را بفروشید.

در شغل ٩ باید مشاوره خود را بفروشید.

ھمه چیز به فروش ختم می شود. اگر می خواھید یک بار برای ھمیشه ترس از فروش را کنار بگذارید و یاد بگیرید چطور
از طریق کلام و ارتباطات ثروتمند شوید، پیشنھاد من این است که مسیر میان بر را انتخاب کنید. دوره فروش ٢ برابری

دقیقاً برای این طراحی شده که شما را از یک "تماشاچی" به یک "بازیگر پولساز" تبدیل کند.

اقدامک: ھمین الان یکی از ١٠ مورد بالا را انتخاب کنید و اولین قدم کوچک (مثلاً ساخت رزومه یا زدن آگھی) را بردارید.
فردا دیر است.

�� مشاوره انتخاب مسیر شغلی و راه اندازی بیزنس شخصی (حضوری و آنلاین):

بررسی استعدادھا و طراحی مدل درآمدی با بیزنس کوچ، احسان جعفری:

�� [رزرو مشاوره رایگان]

https://ehsanjafary.com/course/detail/double-your-sales-course/
http://ehsanjafary.com/consult/

